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Cómo comenzar un negocio en Texas
Si te preguntas cómo comenzar un negocio en Texas, no estás solo. Después de crear un plan 
de negocios, muchos emprendedores se preguntan qué hacer después. Esta completa lista de 
verificación te guiará en cada paso del proceso.

Paso 1: Valida tu idea de negocio
Antes de invertir tiempo y dinero, tómate un momento y evalúa si vale la pena seguir 
adelante con tu idea.

•	 Aclara tu motivación: ¿Estás resolviendo un problema, siguiendo una pasión, o buscando 
independencia financiera? Tener una motivación clara ayuda a tomar decisiones y 
fomenta el compromiso.

•	 Pon a prueba tu concepto: Utiliza plataformas como  BrightIdea, Zappi, y IdeaMensch 
(contenido en inglés) para evaluar la viabilidad de tu idea. 

•	 Aprovecha los recursos a tu disposición: Nuestros asesores de negocios pueden 
ayudarte a perfeccionar tu concepto y conectarte con recursos locales. 

Paso 2: Escribe un plan de negocios exitoso 
¡Felicitaciones, encontraste una gran idea! Es el momento de crear un plan de negocios. Un 
buen plan te ayuda a definir objetivos, estrategias, y proyecciones financieras, además de 
servirte como un mapa hacia el éxito.

•	 Incluye: Investigación del mercado, público objetivo, análisis de la competencia, y 
estrategia operativa.

•	 Utiliza una plantilla de plan de negocios en PDF de SCORE y la Agencia Federal de 
Pequeños Negocios (SBA, por sus siglas en inglés). 

•	 Solicita préstamos empresariales: Una vez que hayas desarrollado tu plan de negocios, 
puedes solicitar préstamos y líneas de crédito mediante UFCU.

Paso 3: Evalúa tus finanzas
Ahora que has sentado las bases, es momento de hablar de finanzas. Entender tus 
necesidades financieras es un paso clave para la sostenibilidad de tu negocio a largo plazo. 

•	 Efectúa un análisis de punto de equilibrio: Este análisis te ayudará a entender cuánto 
ingreso necesitas para cubrir todos tus gastos. Esto es importante para saber si planeas 
obtener ganancias. 

•	 Calcula tu capital inicial: Estima los costos de equipo, inventario, imagen de marca, y 
marketing. Estos son gastos iniciales destinados a sentar las bases de tu negocio. 

•	 Busca opciones de financiamiento: Contar con recursos disponibles es clave para 
mantenerte a flote hasta que empieces a generar ingresos. 

•	 Comienza a crear un fondo de emergencia: Prepárate para lo inesperado. Aparta un 
fondo de contingencia para cubrir gastos imprevistos y así poderte seguir concentrándote 
en el crecimiento. 

https://ufcu.org/brc
https://www.brightidea.com/idea-management-platform/
https://www.zappi.io/web/
https://ideamensch.com/
https://www.score.org/resource/template/business-plan-outline
https://www.sba.gov/es/guia-de-negocios/planifique-su-empresa/redacte-su-plan-de-negocios
https://www.sba.gov/es/guia-de-negocios/planifique-su-empresa/redacte-su-plan-de-negocios
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Paso 4: Entiende tu mercado y la competencia
Ya te encargaste del financiamiento. Es hora de entender el mercado.

•	 Investiga el mercado: Herramientas como Google Trends y los reportes de la industria 
son una buena manera de identificar tendencias clave, demografía de clientes, y tamaño 
del mercado. También puedes hacer encuestas y entrevistas para profundizar en las 
necesidades y hábitos de compra de los clientes. 

•	 Efectúa un análisis competitivo: Conocer las fortalezas y debilidades de tus 
competidores te ayuda a encontrar estrategias para destacarte y abordar las 
necesidades de tu clientela. Utiliza un cuadro de análisis competitivo para visualizar tu 
posición en el mercado.

•	 Construye relaciones con tus proveedores: Comienza a solicitar muestras o pedidos de 
prueba para evaluar calidad, eficiencia, y confiabilidad antes de comprometerte. Tener 
proveedores sólidos te garantiza flexibilidad, mejores precios, y un suministro estable, lo 
cual es clave para el crecimiento de tu negocio. 

Paso 5: Cumple con las normas
Cumplir con la ley es fundamental, sobre todo cuando tus errores pueden salir caros. 

•	 Obtén las licencias y permisos correctos: Las licencias y permisos necesarios varían 
según tu industria, ubicación, y operaciones. Consulta los requisitos federales, estatales, y 
locales. Encuentra licencias y permisos en tu estado.

•	 Elige la estructura de tu negocio: La estructura de negocio que escojas determinará 
cómo declarar y pagar impuestos federales. Puedes escoger entre propiedad única/
individual, LLC, sociedad, o corporación. Consulta información detallada sobre 
cada opción o habla con un asesor de negocios de UFCU para ayudarte a decidir 
la mejor opción.

•	 Regístrate para pagar impuestos: Conoce y entiende las obligaciones fiscales en tu 
estado y regístrate conforme a ellas. Obtén más información sobre las obligaciones 
fiscales en tu estado.

•	 Si has inventado algo, protege tu propiedad intelectual (IP, por sus siglas en inglés): 
Identifica qué tipo de protección necesitas. Las marcas registradas protegen el nombre y 
logo de tu negocio, las patentes protegen productos o procesos únicos, y los derechos de 
autor aplican para contenido original. Puedes solicitar protección de propiedad intelectual 
en el sitio web de la Oficina de Patentes y Marcas Registradas de Estados Unidos (USPTO, 
por sus siglas en inglés) (contenido en inglés).

•	 Infórmate sobre los diferentes tipos de seguros para tu negocio: Protégete ante riesgos 
inesperados como robo, daños a propiedad, y accidentes con el seguro para negocios 
adecuado. Dependiendo de tu industria, podrías necesitar seguro de responsabilidad civil, 
de propiedad, o de compensación laboral. También puede ser útil considerar un seguro 
cibernético. Visita el sitio web de la SBA para averiguar qué cobertura se adapta mejor a tu 
negocio o consulta con un asesor de negocios sobre los seguros empresariales de UFCU.

https://ufcu.org/brc
https://www.sba.gov/es/guia-de-negocios/lance-su-empresa/solicite-licencias-y-permisos
https://www.sba.gov/es/guia-de-negocios/lance-su-empresa/elija-una-estructura-comercial
https://www.sba.gov/es/guia-de-negocios/lance-su-empresa/elija-una-estructura-comercial
https://www.sba.gov/es/guia-de-negocios/administre-su-empresa/pago-de-impuestos
https://www.sba.gov/es/guia-de-negocios/administre-su-empresa/pago-de-impuestos
https://www.uspto.gov/
https://www.sba.gov/es/guia-de-negocios/lance-su-empresa/obtenga-un-seguro-comercial
https://www.ufcu.org/es/empresa/seguro
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Paso 6: Configuración operativa
Elige herramientas inteligentes para una gestión diaria eficiente. También es recomendable:

•	 Obtén tu número de identificación del empleador (EIN, por sus siglas en inglés): Los 
negocios con empleados, corporaciones, sociedades, o aquellos que retienen impuestos 
no salariales deben contar con un EIN. Este es un número único de 9 dígitos asignado 
por el Servicio de Impuestos Internos (IRS, por sus siglas en inglés) y es necesario para 
efectuar la mayoría de operaciones financieras del negocio. Puedes solicitar tu EIN gratis 
en el sitio web del IRS.

•	 Abre cuentas bancarias para tu negocio: Obre una cuenta de cheques o de ahorros 
empresarial de UFCU.

•	 Instala software de contabilidad y gestión de registros: Controla ingresos, gastos, 
y facturas en tiempo real, y dedica más tiempo a hacer crecer tu negocio. Considera 
herramientas como Wave, Quickbooks, o Xero (contenido en inglés).

•	 Encuentra un sistema conveniente para efectuar pagos: Ofrece opciones flexibles para 
mejorar la experiencia para tus clientes. Si tienes un negocio minorista, considera utilizar 
un sistema de punto de venta (POS, por sus siglas en inglés). Los negocios que ofrecen 
servicios pueden maximizar la opción de pagos móviles como Square, PayPal, o Venmo 
(contenido en inglés).

Paso 7: Comienza tu negocio y crece
Has convertido tu idea en realidad y ahora llega la parte más emocionante: el día 
en que comienzas.

•	 Comienza a promocionar tu negocio: Utiliza tu público objetivo identificado y adapta los 
mensajes específicamente para ellos. Combina estrategias de marketing como anuncios 
en línea, redes sociales, campañas de correo electrónico, y alcance comunitario. Mantener 
la constancia ayudará a fortalecer el reconocimiento de tu marca.

•	 Crea una experiencia excepcional para tus clientes: Quieres que tus clientes 
regresen, así que dales un motivo. Enfócate en el valor, un servicio excepcional, y 
programas de lealtad. 

•	 Genera credibilidad: Es momento de demostrar que eres un experto. Comparte 
conocimientos, destaca logros previos, y demuestra tu experiencia a través de redes 
sociales, blogs, y seminarios. 

•	 Explora oportunidades de alianzas estratégicas y suscríbete a asociaciones 
empresariales: Formar alianzas puede abrirte puertas que no imaginabas. Hacerlo es 
ideal para llegar a nuevos mercados y generar oportunidades de colaboración. Además, 
las asociaciones empresariales son clave para conectarte con potenciales oportunidades 
y acceder a recursos para el crecimiento de tu negocio. Considera organizaciones 
como la Cámara de Comercio de Estados Unidos y la Asociación para Pequeñas 
Empresas y Emprendimiento de Estados Unidos (USASBE, por sus siglas en inglés) 
(contenido en inglés). 

•	 Encuentra empleados: A medida que tu negocio crece, también es importante hacer 
crecer tu equipo para ayudar a manejar el volumen de trabajo. Construye un equipo sólido 
con roles claros y un sistema de compensación competitivo. Ten en mente la experiencia 
del empleado del mismo modo que cuidas la de tus clientes. Invierte en su desarrollo para 
fomentar una cultura empresarial sólida.

https://ufcu.org/brc
https://www.irs.gov/es/businesses/employer-identification-number#:~:text=El%20número%20de%20identificación%20del,de%20impuestos%20y%20otras%20entidades.
https://www.ufcu.org/es/empresa/cuenta-de-cheques/cheques
https://www.ufcu.org/es/empresa/cuenta-de-ahorros/ahorros
https://www.waveapps.com/
https://quickbooks.intuit.com/global/
https://www.xero.com/us/
https://squareup.com/us/en
https://www.paypal.com/us/home
https://venmo.com/
https://www.uschamber.com/join
https://www.usasbe.org/
https://www.usasbe.org/
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A tu lado, en cada paso del camino
Desde banca empresarial hasta planificación financiera, UFCU te ofrece las herramientas 
que necesitas para comenzar tu negocio. Contacta a nuestro equipo de servicios 
empresariales para explorar:

•	 Cuentas empresariales de cheques y de ahorros para efectuar depósitos de manera 
segura y facilitar pagos. 

•	 Préstamos empresariales, incluyendo automóvil, préstamos para capital de trabajo, y 
préstamos para equipos, destinados a la adquisición de maquinaria y gastos puntuales. 

•	 Líneas de crédito empresariales para disponer de efectivo en períodos de ventas bajas 
ventas o para aprovechar descuentos.

•	 Tarjetas de crédito empresariales para realizar compras y diferir el pago hasta que se 
emita el estado de cuenta y llegue la fecha de vencimiento. 

•	 Opciones de seguros empresariales* para protegerte a ti y a tu negocio contra pérdidas.

Tu sueño merece un gran inicio. Habla con un asesor de negocios de UFCU y haz que ocurra.

Sujeto a elegibilidad de crédito. Aplican ciertas restricciones. Federalmente asegurada por la Administración Nacional de Cooperativas de Ahorro y Crédito 
(NCUA, por sus siglas en inglés). 

* CUSO, de propiedad absoluta de UFCU, es UFCU Financial Services, LLC, también conocida como UFCU Financial Services. Los seguros ofrecidos a través 
de Inszone Insurance no constituyen un depósito; no están asegurados por la NCUA ni por ninguna agencia del estado de Texas o del gobierno federal; no 

están garantizados por UFCU, sus subsidiarias o cualquier institución depositaria asegurada afiliada; pueden implicar riesgos de inversión, incluida la pérdida 
del capital; pueden adquirirse a través del proveedor de tu preferencia; y elegir otro proveedor de seguros no afecta tu relación con UFCU.

https://ufcu.org/brc
https://www.ufcu.org/es/empresa/cuenta-de-cheques/cheques
https://www.ufcu.org/es/empresa/cuenta-de-ahorros/ahorros
https://www.ufcu.org/es/empresa/prestamos/automoviles
https://www.ufcu.org/es/empresa/prestamos/capital-de-trabajo
https://www.ufcu.org/es/empresa/prestamos/equipos
https://www.ufcu.org/es/empresa/prestamos/lineas-de-credito
https://www.ufcu.org/es/empresa/tarjetas-de-credito/compara
https://www.ufcu.org/es/empresa/seguro
https://appointments.ufcu.org/service?lang=es
https://appointments.ufcu.org/service?_gl=1*d0vyub*_gcl_au*Mzg2MzE1MDMuMTc0NTg0ODQxNA..*_ga*MTg5MDU2NDcxLjE3MzA0OTU1NjE.*_ga_Z3H9ST74PC*czE3NTMzMDY4ODckbzU4MyRnMSR0MTc1MzMwOTI0OCRqNTgkbDAkaDA.

